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DE MOBIPUNT PROPOSITIE 

1. Concept(door-)ontwikkeling: vond en vindt nog steeds plaats in share-
north. Zaken doen met De Belgische of Nederlandse Share-North partners 
(verder te noemen SNP) betekent kennis uit de eerste (en enige) hand. 
SNP is de enige partij die de directe kennis en ervaring uit het 
internationale netwerk van internationale mobipunt ervaringsdeskundigen 
kunnen ontsluiten.  

2. Concept implementatie: SNP beschikt uit de directe kennis, ervaring en 
informatie rond de (nieuwste) ontwikkelingen m.b.t. het Mobipunt. 
Haalbaarheidsonderzoeken, stakeholder-analyse, stakeholder start up)* 
business cases, netwerk van (kundige)Leveranciers en aanbieders, inzicht 
in diverse business cases (met hun SWOT), templates en richtlijnen 
rondom de communicatie, inzicht in (EU)subsidies. 

3. Concept bewaking: Gedurende de looptijd bewaakt SNP het concept, 
stelt de opdrachtgever op de hoogte van nieuwe ontwikkelingen en 
leerpunten uit de (internationale) community van Mobipunt projectleiders. 
Ook kan SNP in het kader van haar partnership in Share-north vragen van 
opdrachtgevers in de internationale community inbrengen. 
Vanzelfsprekend behoort de monitoring van het gebruik, onderzoek naar 
de (economische) effecten en de inzet van communicatiecampagnes 
optioneel tot de mogelijkheden. 

Advier is de Nederlandse partner in  het Europese project Share-North: 
www.share-north.eu. Samen met de internationale partners werken we aan: 

• het verspreiden van de kennis en ervaring rond Mobipunten aangaande 
het concept, de communicatie, mogelijke services, business cases etc. 

• een duidelijke herkenbaar beeld dat moet leiden tot toename van de 
kwaliteit en gebruik van door de buurt gedeeld faciliteiten. 

• onderzoek naar het effect van Mobipunten op gebruikers en de invloed op 
de directe omgeving 

 

 

http://www.share-north.eu/


 
HET CONCRETE AANBOD KAN BESTAAN UIT: 

• Het organisatie van een Project start-up binnen uw organisatie of regio 
waarbij alle betrokken stakeholders gelijktijdig en eenduidig worden 
geïnformeerd of het concept Mobipunten.  Dee gezamenlijke start-up is in 
Noorwegen een beproefd concept gebleken 

• Onderzoek naar geschikte locaties en advisering aangaande het “start -
aanbod”. 

• Advisering en uitvoering van de communicatie en ondersteuning bij het 
verkrijgen van draagvlak bij bewoners en bestuurders. 

• Aanleveren sjablonen voor de communicatie rond de Mobipunten 
• Toezicht op de realisatie, plaatsing en bouw   
• Monitoring gebruik en effecten in de omgeving; zoals bijv. omzet bij de 

retailers in de directe omgeving, social inclusion, et cetera 
• Ondersteuning bij de inkoop van mobiliteitsservices  
• Het faciliteren van een lerende organisatie, binnen de Share-North 

community. 
• Verkoop van abonnementen (korting voor vaste gebruikers) 
• Advisering bij de inkoop van hardware en software 
• Opzetten beheer- en exploitatie model (bijvoorbeeld met 

buurtwinkel/droppoint/AKO-shop/….) 
• (Bij nieuwbouw) besparing op de aanleg van onnodige parkeerplaatsen / 

inkomsten uit het anders inzetten van dure ruimte. 

Daarnaast bestaat vanzelfsprekend de mogelijkheid lokale voorlichting 
bijeenkomsten te faciliteren en/of voor uw stakeholders een Mobipunt Academy 
te verzorgen in Bremen, Gent of Bergen. 

Bovenstaand aanbod kan op verschillende manieren vermarkt worden. Op basis 
van een uurtarief,, op basis van abonnementen, op basis van leverancier, etc.. 
De wijze waarop wordt vermarkt zal verschillend zijn in NL en Belgie. Wel dienen 
we er voor te waken dat we één prijsstelling hanteren. 

Graag delen wij het Snare-north kennis, het netwerk, en de ervaring in ruil voor 
uw ervaringen. The more we share the more we know. 

 

 


